14 INTERVIEW

mwaiel ist
stabile GroB3e*

Der frisch gebackene Ziviltechniker Klaus Reisinger ist neuer
iC consulent und méchte ohne Zeitdruck die Gebaudetechnik
innerhalb der iC stark machen.

Interview: Franz Artner

laus Reisinger, der frihere Chef
der Engie Geb&dudetechnik GmbH,
wird neuer Partner bei der iC

consulenten Ziviltechniker GmbH. Er
1 K ~ 3T C P T wird dort die bestehende Gebaudetech-

ic CU'E I5U J‘f: " i en = nik-Mannschaft verstarken. Mittelfristig
soll das gegenwartig aus rund 40 Mit-
arbeitern bestehende Team wachsen. Der
knapp 50-jahrige Manager hat seine kurze
Auszeit nach Engie gut genutzt und kirz-
T T P lich die Ziviltechnikerprufung erfolgreich

‘ | ! abgelegt. Hocherfreut iber den neuen
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Partner ist einer der Griinder der iC con-

i T sulenten, Wilhelm Reismann: ,Er war sehr
umworben am Markt, es freut mich, dass
wir ihn far uns gewinnen konnten.” Was

. Reisinger in der mehr als 500 Mitarbeiter
Neuer Aktionsrahmen umfassenden Gruppe vorhat und wie er
die ndhere Zukunft gestalten will, lesen
Sie im Building Times-Interview.

Das Wiener-Office der iC

Building Times: Hr. Reisinger, Sie kom-
men aus der Planung, waren zuletzt bei
einem der groBBten Ausfiihrenden der
Gebaudetechnik und wechseln jetzt zu
einem der gréBten Ingenieurbiiros Os-
terreichs. Ist das Planen fiir Sie span-
nender als das Ausfiihren? Reisinger:
Ich muss zugeben, dass beide Themen
fur mich einen speziellen Reiz haben.

In der Ausfuhrung sind die Geldbetrage
naturgeman groBer, und mich hat auch
das ,Leben* auf der Baustelle fasziniert,
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besonders wenn man dabei zusehen kann,
wie ,ein Radchen in das andere greift".
Trotzdem fuhle ich mich bei den Planern
besonders gut aufgehoben: Planen ist

ein kreativer Akt, und es ist auch so, dass
die Planer eine besondere Verantwortung
haben, denn zu Projektbeginn kann man
die groBten Fehler machen.

Building Times: Die iC consulenten
sind bislang in der Gebaudetechnik
vergleichsweise wenig aufgefallen. In
welchem Zeitraum soll es gelingen, das
Biiro auch in dieser Sparte zu einer
groBen Nummer zu machen? Reisinger:
Gemeinsam mit dem bestehenden Team
soll es gelingen, uns auch in dieser Sparte
als stabile GréBe am Markt zu etablieren.
Ich will dazu beitragen, dass die Gebaude-
technik innerhalb und auBerhalb des Un-
ternehmens jenen Stellenwert bekommt,
der fur unser Gewerk angemessen ist; und
dieser Stellenwert ist ein sehr hoher! Je
schneller wir das schaffen, umso besser,
aber eine Deadline daftir haben wir uns
nicht gesetzt, da wir wissen, dass die
Haustechnik ihre eigenen Gesetze hat.

Building Times: Es wird viel iiber in-
tegriertes Planen gesprochen. Sehen
Sie Synergien mit anderen Diszipli-
nen, in denen die iC schon heute sehr
stark ist? Reisinger: Naturlich, das ist ja

Fotos: iC cosulenten



auch der Sinn der Sache. Bei uns ist der
Name Programm: das ,,i* bei iC steht fur
interdisziplinar, die Synergien sind uns
daher sozusagen schon ,,in die Wiege
gelegt”. Ubrigens bin ich der Meinung,
dass es gar nicht mehr anders geht, als
interdisziplinar, also im Gleichklang mit
anderen Disziplinen, zu planen. Das ist
eine der Grundvoraussetzungen fiur ein
erfolgreiches Projekt. In der iC ist es heute
schon so, dass wir bei fast jedem Projekt
verschiedene Gewerke anbieten, um den
Bauherren Schnittstellen zu ,,ersparen®.
Wenn jeder sein eigenes Stppchen kocht,
dann sind Probleme vorprogrammiert.

Building Times: Die heimische Planer-
szene ist vergleichsweise klein struk-
turiert. Wird sich das mit BIM und
Digitalisierung andern? Reisinger: Ja, es
stimmt: Die Planerszene ist Uberwiegend
von kleinen Buiros gepragt, besonders in
der Gebaudetechnik. Scheinbar ist es in
dieser Sparte auch schwierig, eine be-
stimmte GroBe zu Uberschreiten. Keines-
falls sollte man in die Situation kommen,
dass man Auftréage nur zum Zweck der
Auslastung annehmen muss.

Building Times: Und BIM? Reisinger: BIM
und Digitalisierung werden den Markt ver-
andern. Man sieht heute schon, dass auch
kleinere Buros, Architekten und Ingenieu-

Es geht nur interdisziplinar zu planen,
meint Reisinger

re durchaus in der Lage sind, sich den
Herausforderungen der Digitalisierung zu
stellen. Das ist besonders fur die 6ffent-
lichen Auftraggeber wichtig und fur den
von KMUs gepragten Wirtschaftsstandort
insgesamt.

Building Times: Kleine Biiros kénnen
also mithalten? Reisinger: Der BIM-Markt
verlangt eindeutig, dass man am Puls der
Zeit agiert und die neuesten Planungs-
tools verwendet, das ist mit nennenswer-
ten Entwicklungskosten verbunden.

Ich habe mich in den ersten Tagen bei iC
Uber den aktuellen Stand unserer BIM-Ar-
beitsgruppe informiert und war beein-
druckt, wie weit wir schon sind. Hier zeigt
sich wieder, dass ein permanenter und
organisierter Erfahrungsaustausch abso-
lut notwendig ist. GroRere Einheiten sind
bei den groBen Leistungen wie Planung,
Projektmanagement, Projektsteuerung
und OBA natdirlich eher im Vorteil. Bei der
Digitalisierung ist das moglicherweise
anders. Es entstehen immer wieder junge
und innovative Start-ups, viele davon sind
Eigenentwicklungen und starten als Ein-
zelunternehmen. Zukunftschancen sind
also fur alle Unternehmen im Bereich Ge-
baudetechnik gegeben, egal ob gro3 oder
klein. iC will auch weiterhin diese Zukunft
selbstbewusst mitgestalten. m
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